


��� ��������� ���� �������������� ?

Напиши список того, что ты делаешь лучше всего или чем тебе нравится заниматься.
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Задай себе вопросы:
У тебя есть хобби, которое можно превратить в заработок?
Тебе хватит имеющихся знаний или нужно пройти дополнительное обучение?

Чтобы разобраться в себе, можно начать с трёх вопросов:
       Представь, что ты получил наследство и не нуждаешься больше в деньгах. 
Чем ты займётешься? (��
���	 «�
��	� �� 	
��
 � �����	� ������» 	��
 ����­��	.)

       Что у тебя получается лучше всего? В чём ты считаешь себя экспертом? 
(����	� ����
�����? ��
���	�? ������	�?)

       Чем ты хотел бы быть полезен миру? 
(�����	� ����
����� ����	���? �����
��	� ��	����� ���
­?)
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Проанализируй рынок, сделай SWOT-анализ. 

Что нужно сделать: 
Составь подробную таблицу конкурентов, выпиши их сильные и слабые стороны.
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СИЛЬНЫЕ СТОРОНЫ НЕДОСТАТКИ УГРОЗЫВОЗМОЖНОСТИ
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Определи уникальное торговое предложение (УТП) твоего продукта. Без уникального 
торгового предложения продвижение бренда и продажи не будут эффективными. 
Коротко и четко ответив на эти вопросы, ты получишь УТП.

���
��

, 	� 

��� �
��	� � �
�����	� ���­��.

Почему люди должны купить именно у тебя? 
� �
�  ��
��� � ������� ���­��, � ��	�
��� ����� ���
�����	� ����
�	�.

Что особенного ты предлагаешь? 
� �

������ �
������
 
����
	�� � �
���������­ ����­�.

Какую выгоду обещаешь? 
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���, �	� ��� ���­�� �
�
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��

 �
��������  � ��	
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.

Чего хотят твои покупатели и какие проблемы испытывают?
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Составь бизнес-план. Бизнес-план — это пошаговая инструкция к твоему стартапу. 
В ней ты описываешь продукт, УТП, конкурентов, рынки сбыта, цели, финансовые 
расчеты и маркетинговую стратегию. 
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ЗАДАНИЕ: Сделать прогноз продаж на сентябрь.
Динамика объема продаж кроссовок модели Nike air max за последние пять месяцев:

�������.
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